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MODULO 1

PRACTICAS PRE-COSECHA QUE
INCIDEN EN LA COSECHA
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N
A
Fotografia Pi F.1.1 Quita los colinos basales para cortar el

pedunculo. A esta pina no le quitaron los
colinos de la corona

.

Fotografia Pi F.1.2 Descoronar con paleta de guadua
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Fotografia Pi F.1.3 Pina empapelada para evitar “golpe de sol”
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6. Describan el resultado esperado en términos del mejoramiento de la situacion
problema, sefialando cuantitativamente el cambio esperado en el indicador y el
plazo de tiempo en que se espera lograrlo.
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MODULO 1

ORIGINALES PARA TRANSPARENCIA
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Fotografia Pi F.2.1 Corte del pedunculo y coli

nos basales
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Fotografia Pi F.2.2 Corte de la pifia dejando los colinos basales
prendidos a la mata. Obsérvese la mata de
pina amarrada con las hojas de otra mata
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Fotografia Pi F.2.3 Llenar los canastos se debe hacer con
responsabilidad, acomodando las pinas
con la corona hacia abajo

Fotografia Pi F.2.4 La cantidad excesiva de pina que se carga
maltrata a las que quedan debajo y puede
causar lesiones a los que las transportan
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Fotografia Pi F.2.5 Las pifias se van seleccionando de
acuerdo a las exigencias del mercado

. Fotografia Pi F.2.6 El pesaje no debe causar
g dano a las pifias que que-
dan en el fondo del canasto
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6. Describan el resultado esperado en términos del mejoramiento de la situacion
problema, sefalando cuantitativamente el cambio esperado en el indicador y
el plazo de tiempo en que se espera lograrlo.
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. Se realizara una practica por cada una de las actividades en las cuales se ha
identificado la necesidad de corregir los errores que cometen cotidianamente

los trabajadores y que le ocasionan dafos a la pifia que repercuten en la
calidad final.
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MODULO 2

ORIGINALES PARA TRANSPARENCIAS
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MODULO 3

ACONDICIONAMIENTO POST-COSECHA
DE LA PINA PARA EL MERCADO
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6. Describan el resultado esperado en términos del mejoramiento de la situacion
problema, sefialando cuantitativamente el cambio esperado en el indicador y el
plazo de tiempo en que se espera lograrlo.
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Explique las caracteristicas indeseables del producto
Disponga la tabla de colores

Unidades magulladas

Unidades podridas

Unidades con golpe de sol

Unidades deformadas

Unidades atacadas por insectos o pajaros

Unidades en distinto grado de madurez pero unas en madurez optima.
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MODULO 3

ORIGINALES PARA TRANSPARENCIAS
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MODULO 4

EMPAQUE Y TRANSPORTE DE LA PINA
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« Acondicionamiento
« Empaque
La cosecha y empaque pueden coordinarse con el transporte para minimizar el

tiempo de transito y maximizar la frescura del producto que llega a las manos del
consumidor.
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Fotografia Pi F.4.1 Cuando se transporta a granel, se
acomodan las pifias con el penacho hacia
abajo para que le sirvan de amortiguador

Fotografia Pi F.4.2 Cuando el transporte es para mercadeo
especializado, se debe hacer en canastilla
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6. Describan el resultado esperado en términos del mejoramiento de la situacion
problema, sefialando cuantitativamente el cambio esperado en el indicador y el
plazo de tiempo en que se espera lograrlo.
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c. Falso

d. Verdadero.
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Practica 4.1 Empaque de la pifia - Informacién de retorno

Una vez finalizada la practica, el instructor y los participantes se reuniran para
analizar los resultados de la gira y elaborar las conclusiones apropiadas para

estas practicas.
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» Cuando hayan concluido, pida que conformen grupos de cuatro o cinco
personas para que compartan y analicen las respuestas y asi obtener un
consenso del grupo

- En plenaria analice y explique las respuestas que considere correctas. Sustente
los motivos.
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MODULO 4

ORIGINALES PARA TRANSPARENCIAS
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MODULO 5

ALMACENAMIENTO DE LA PINA
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6 Describan el resultado esperado en términos del mejoramiento de la situacion
problema, sefialando cuantitativamente el cambio esperado en el indicador y el
plazo de tiempo en que se espera lograrlo.
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3. ¢Por qué se ocasiona dafo a la pifia cuando se almacena a 10 °C y 90% de
H.R?

4. Mencione tres productos compatibles con la pifia en su almacenamiento:

5. ¢Para que sirven las normas de calidad?
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9. Defina claramente qué es una atmosfera controlada. (A.C)

10. Mencione una enfermedad de la pina y el hongo causante de la misma en
almacenamiento:
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Para la pregunta 10
La enfermedad mas limitativa de la pifia en almacenamiento es la pudricion negra,
causada por el hongo Thielaviopsis paradoxa.
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MODULO 5

ORIGINALES PARA TRANSPARENCIAS
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MODULO 6

VENTA DE PINA EN SUPERMERCADOS
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Vigilancia

Aseo

Orientacion sobre los productos
Buen surtido

Agilidad en la atencion en las cajas.
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Fotografia Pi F.6.1 En la exhibicion las pifnas deben tener la
apariencia de frescura y estar organizadas

Fotografia Pi F.6.2 En merchandising se debe hacer buscando
que la pifia quede exhibida con frutos mas
pequefos, para motivar al cliente a la compra

6-14




Manejo Post-Cosecha y Comercializacion de la Pifa. Programa Post-Cosecha, Convenio SENA - Reino Unido

Fotografia Pi F.6.3 Una buena exhibicion hace notar la pifia sobro otros
productos
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6. Describan el resultado esperado en términos del mejoramiento de la situaciéon
problema, sefialando cuantitativamente el cambio esperado en el indicador y el
plazo de tiempo en que se espera lograrlo
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Ejercicio 6.1 Cuestionario sobre exhibiciéon y venta del producto
Objetivo

v Reconocer la importancia de hacer una adecuada exhibicién del producto para
lograr una mayor aceptacion por parte del cliente.

Recursos necesarios

. Material escrito (fotocopias) del cuestionario para cada uno de los participantes
. Marcadores

. Papelografo.

Tiempo sugerido: 1 hora

Instrucciones para el instructor

. Presente el objetivo del ejercicio

. Entregue el cuestionario a los participantes y explique en qué consiste el
ejercicio

. En plenaria invitar a los participantes a que expresen sus respuestas y
comentarlas.
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4. Diga tres ventajas o servicios que ofrece la planimetria:

5. Describa brevemente qué es una exhibicion especial
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. Pida a los participantes devolver la Tabla de Observaciones con el fin de
hacerla llegar al administrador o encargado de la seccion visitada.
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Recomendaciones :

6-28









Manejo Post-Cosecha y Comercializacion de la Pifia. Programa Post-Cosecha, Convenio SENA - Reino Unido

MODULO 6

ORIGINALES PARA TRANSPARENCIAS
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IS TOB()
ol Bn

MODULO 7

MANIPULACION Y VENTA
CALLEJERA DE LA PINA
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* Tenga en cuenta su presentacion
* Aliste un deposito para los residuos, para el uso de los consumidores

* Dé un trato amable.
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Fotografia Pi F.7.1 La pifna ocupa un lugar grande, pero se
debe proteger para conservar la calidad

Fotografia Pi F.7.2 El vendedor de pina al detal, debe estar
organizado en su presentacion personal
y tener los implementos necesarios para
una manipulacion adecuada
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T 1=

Fotografia Pi F.7.3 Los residuos de la manipulacion deben estar en un
lugar adecuado
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6. Describan el resultado esperado en términos del mejoramiento de la situacién
problema, sefialando cuantitativamente el cambio esperado en el indicador y el
plazo de tiempo en que se espera lograrlo.
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Permita que en cada grupo se analicen las respuestas y se comparen entre
ellos

Facilite el material requerido, para la presentacion de las conclusiones en la
sesion plenaria

Motive la participacion de los asistentes para el analisis de las respuestas

Proporcione la informacion de retorno, indicando las respuestas correctas a las
diferentes preguntas, aclare y explique las dudas.
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e. La utilizacibn de utensilios limpios, con tapa y lavados continuamente
repercute en el mejor resultado de la venta de la pifia tajada F V
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MODULO 7

ORIGINALES PARA TRANSPARENCIAS
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Respecto a las ventajas y desventajas de las practicas de campo.

En grupos de cuatro participantes se reunen y comparan las repuestas de cada
uno. Luego en plenaria presentan el consenso del grupo con relacion a las
ventajas y a las desventajas enumeradas. Se enriquece la plenaria con los
aportes del instructor y de los participantes en general.
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Observaciones:

Nota: Esta evaluacion no compromete a nadie, solamente servira para
mejorarlos proximos eventos de capacitacién.
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NORMA TECNICA COLOMBIANA NTC 729-1

Figura 1. Categoria Extra

2.2.2 Categorial

La pifia debe presentar todos los requisitos de calidad definidos en el numeral 3.1 y se acepta
lo siguiente (vease la Figura 2)

- Ligeras deformaciones del fruto

- Rozaduras cicatrizadas que no excedan de 2 cm2 con respecto al area total del fruto.

- Ligero defecto de coloracion

- La inclinacion del penacho no debe ser mayor a 207 del eje vertical y medirde 1 a 1,5

veces la longitud de la fruta.

Figura 2. Categoria |


















NORMA TECNICA COLOMBIANA NTC 729-1

Figura 5. Empaque para el mercado interno

Enla Figura 6 se presenta un ejemplo del tipo de empaque utilizado para los mercados de exportacion,
que debe tener las dimensiones establecidas en laNTC 729-2, con una capacidad entre 9 kga 12,5

kg.

Figura 6. Empaque para el mercado de exportacion
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Anexo 9. CD-ROM con la Informacion del Paquete
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